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Nejste spokojeni se stavem Vaseho prodeje?

Proc se liSi uspésnost vasich obchodniku?
Ridi manazefi obchodni tym podle pocitu, nebo podle systému?

rd

Jak to vidite? Délaji vasi manazeri obchodniho tymu Spatné véci spravné,
nebo spravné véci Spatné?

PFijdte se naucit vyhledavat skryté rezervy Vaseho obchodniho tymu a seznamit se s

metodami jejich vyuziti na seminafi:

»Jak zvysit vykon obchodni sité — rychle a
dlouhodobé?“

Program

e Rozdéleni kategorie pracovnik( (chce a umi)

Zpusoby vedeni pracovnik( dle kategorie

ZpUsoby motivace dle kategorie

e CRM systém (prodejni data) — analyza dat, nastrahy prace s daty
e VyuZiti prodejnich dat v komunikaci s jednotlivci a tymem

e Vysledky realizovanych projekt(

Seminar je urcen

e Pro vSechny manazery, ktefi chtéji ziskat inspiraci a nové praktické naméty pro svoji
dalsi praci

e Provsechny prodejni manazery, ktefi si chtéji ovéfit své dovednosti pfi fizeni tymu

e Proty manazery, ktefi chtéji ziskat praktické rady pro praci s tymem

e Pro vsechny, ktefi si chtéji vyménit zkusenosti s kolegy z rliznych oborf

Y

e Jak odhalim pracovniky, ktefi opravdu ,chtéji“, a ktefi , nechté&;ji”
e Typy na efektivni vedeni pracovnikl dle kategorie
e Jak vyuZivat dostupna data pro vedeni lidi
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/\/’ ,Najit rychle spravny smér mezi opatrnosti a odvahou, je to

I I I nejvétsi umeéni“
Tomds Bata, podnikatel a vizionGr

Lektor programu:

Pavel Kalista

»-.Clovék mad v sobé v§echny odpovédi, jenom nékdy neznd ty sprdvné
otdzky....”

Mym hlavnim poslanim v roli lektora a kouce je inspirovat tcastniky
k hledani novych reseni a pristupti k plnéni jejich ukold.

Jsem lektorem s pedagogickym vzdélanim. Obchodni, lektorské a manazerské zkuSenosti jsem ziskal
béhem mnohaleté prace pro nadnarodni spoleénost na pozicich obchodniho reprezentanta, sales
manazera a interniho trenéra

Jako interni trenér jsem se Ucastnil mnoha vzdéldvacich projektd pro prodejni tymy a stfedni
management.

Od roku 2009 pracuji v oboru vzdélavani managementu a obchodu.
Skolim predevsim:
e vedeni vzdélavacich programi zaméfenych na komplexni rozvoj pracovnikii v oblasti

managementu, obchodu, osobniho rozvoje;

e vedeni vzdélavacich programid zaméfenych na motivaci, hodnoceni a fizeni na zakladé analyzy
dat;

e osobni kou¢ovani manazerQ;

e poradenstvi.

Ve vsech téchto oblastech vychazim z koncepcniho a systematického pfistupu s vyuzitim praktickych
zkuSenosti ze své manazerské praxe, které aplikuji na konkrétni situaci klienta.
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Prijdte i Vy se naucit praktické metody zkusenych lektora a vyuZit je ve své praxi. Prihlasit se
mUlZete prostfednictvim elektronického formulafe na naSich webovych strankach,
www.pma.cz, nebo vyplnénim prihlasky niZe a jejim zaslani na adresu info@pma.cz.

TésSime se na vidénou.

Prihlaska

Nazev seminare: Jak zvysit vykon obchodni sité — rychle a dlouhodobé?
Cena seminare: 4.900,- K&/na ucastnika
Misto konani: Praha (bude uptesnéno).

Seminare jsou vidy od 9,30 do 16,00 hodin.

Vyplnénou pfihlasku zaslete na adresu: info@pma.cz

Registraci vam zpétné potvrdime do naplnéni kapacity salu.

1. Titul, jméno, prijmeni

Pracovni pozice

2. Titul, jméno, pfijmeni

Pracovni pozice

Spolec¢nost a fakturacni
adresa
IC

DIC

e-mail

telefon
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