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Nejste spokojeni se stavem Vaseho prodeje?
Chcete aktivizovat vSechny Vase prodejni zdroje?

Jak se vyrovnat s novymi vyzvami v prodeji?

Poznejte, jak efektivné vyhledavat distributory Vasich produktd a jak s nimi pracovat, na
seminafri:

,Rizena obchodni akvizice

aneb

Jak ziskat rychle nové zakazniky bez namahy*“

Program

e Prodejni fetézec a distribucni zplsob prodeje
ZpUsoby definice Uspésné prodejni strategie
Postup oslovovani novych distributord

e ZpUsob vyhodnocovani ziskanych kontakt(

e Distribu¢ni smlouva a jeji vyznam

e Uspésna prace s distributorem

Seminar je urcen

e Pro vSechny obchodniky, ktefi chtéji ziskat inspiraci a nové praktické naméty

e Pro vsechny prodejni manazery, ktefi si chtéji ovéfit své fidici dovednosti

e Proty obchodniky, ktefi chtéji ziskat praktické rady pro spolupraci s distributorem
e Pro vsechny, ktefi si chtéji vyménit prodejni zkusenosti s kolegy z riznych oborl(

Y

e Douzvite se, co je fizena distribuce a jeji pfinosy

Naucite se zasady Uspésné obchodni strategie

Osvojite si postup fizené obchodni akvizice

e Seznamite se s pravidly vyhodnoceni potencidlu kontaktovanych firem
e Ziskate ndvod na Uspésnou spoluprdci s distributorem
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/\/' ,Najit rychle spravny smér mezi opatrnosti a odvahou, je to

I I I nejvétsi umeéni“
Tomds Bata, podnikatel a vizionGr

Vladislav Nahlik

,Diuslednost a vytrvalost jsou zdkladnim pfedpokladem tspéchu.”

Vroli lektora se snazim povzbuzovat klienty k vytrvalému smérovani
kupfedu, aby se nenechali odradit nastalymi obtizemi a aby neustale
hledali nova vychodiska, nebot kaZda situace ma feseni.

Jako manazZer s témér dvacetiletou zkusenosti ve vrcholovych pozicich
mezinarodniho elektrotechnického koncernu mam za sebou Uspésné

plUsobeni v oblastech Fizeni firmy, fizeni struktury obchodnich pobocek,
prodeje a marketingu nejenom v Ceské republice, ale i v celé stfedni a vychodni Evrop&. Prokazal jsem
schopnost organizovat a fidit prodejni strukturu na mezindrodni Urovni, ddle ji rozvijet neustdlym
hledanim novych pfistupl a feseni.

Své bohaté obchodni a manaZerské zkusenosti v sou¢asné dobé predavam pracovnikdm svych klient( jako
senior konzultant Prazské manazerské akademie.

K mym Skolenim patfi pfedevsim:

e inovativni pFistupy v oblastech fizeni obchodu a prace se zakaznikem,
e vedeni tymu pfi zpracovavani jejich vizi a strategii,

e poradenstvi v oblastech managementu a vnitrofiremni komunikace,
e systémové pristupy prace s produktem a jeho podpora,

o efektivni prace s inovacemi, jejich tvorba, hodnoceni a vyuiziti,

Ve vSech téchto oblastech vychdzim z koncepéniho a systematického pfistupu s vyuZitim praktickych
zkuSenosti ze své manaZerské praxe, které aplikuji na konkrétni situaci klienta.
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Prijdte i Vy se naucit praktické metody zkusenych lektoru a vyuzit je ve své praxi. Prihlasit se
muZete prostfednictvim elektronického formuldafe na nasSich webovych strankdch,
www.pma.cz, nebo vyplnénim prihlasky niZe a jejim zaslani na adresu info@pma.cz.

Tésime se na vidénou.

Prihlaska
Nazev seminafe: Rizena obchodni akvizice
Cena seminare: 4.900,- K&/na ucastnika
Misto konani: Praha (bude upresnéno).

Seminare jsou vzdy od 9,30 do 16,00 hodin.

Vyplnénou prihlasku zaslete na adresu: info@pma.cz

Registraci vam zpétné potvrdime do naplnéni kapacity salu.

1. Titul, jméno, pfijmeni

Pracovni pozice

2. Titul, jméno, pfijmeni

Pracovni pozice

Spolecnost a fakturacni
adresa
IC

DIC

e-mail

telefon
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