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STRUCTOGRAM® TRAINING
v licenci IBSA, Luzern, Švýcarsko

Nové trendy pro vedení a motivaci lidí

Termín: 31.května 2007
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Popis programu:

„Pokud dostatečně dobře pochopím názory, reakce a chování lidí se kterými 
spolupracuji, získám schopnost je účelně motivovat a dokáži sestavit výkonný tým tak, 
aby nápady, organizační schopnosti a rozplánování jednotlivých postupů byly 
v rovnováze, pak je předpoklad, že jako vedoucí pracovník jsem úspěšný.“

Tento program vám poskytne jedinečný nástroj pro sebepoznání a poznání 
druhých lidí, který využívají přední manažeři po celém světě STRUCTOGRAM® 
MANAGEMENT TRAINING. Díky tomuto nástroji můžete lépe odhadnout osobnost 
svých spolupracovníků a získat dovednost s nimi lépe jednat a motivovat.

V rámci školení získáte:

 Jedinečný nástroj pro efektivní komunikaci.

 Pochopíte příčiny chování a jednání lidí, se kterými spolupracujete.

 Zvýšíte dovednost asertivního přístupu k jednotlivým spolupracovníkům.

 Nový pohled a nové možnosti pro motivaci spolupracovníků.

 Nový pohled a nové možnosti pro vedení obchodního jednání.

 Posílíte svoji osobnost, odhalíte svůj potenciál a své možnosti.

 Mnoho příkladů z praxe, kde a jak využívají Structogram® 

Dostatek inspirace,typů a podnětů od trenéra PMA pro využití v praxi.

Obsah:

1. část - Osobnost manažera 

 V čem jsme jiní – co nás odlišuje
 Důležitost sebepoznání a poznání druhých lidí pro efektivnější komunikaci a 

manažerskou práci
 Silné stránky a rizika – každý je máme, jen každý jiné

2. část - Umění vyznat se v lidech a jednat s nimi – tipy pro využití v praxi
 Jak motivovat odlišné typy lidí? 
 Jaké jsou možnosti využití Structogramu pro zvýšení prodeje?
 Jak využít Structogram v marketingu?
 Při přijímání nových spolupracovníků. 
 Při přípravě a vedení tréninků.
 Opatření pro zvýšení efektivity  týmu.
 ….a mnoho inspirace,tipů a podnětů od trenéra pro využití v praxi.
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STRUCTOGRAM®  TRAINING

Investice do programu:

Cena za 1 den školení včetně originálních licenčních materiálů pro 
účastníky obsahující:
Knihu „Klíč k sebepoznání“
Originál kotouč Structogram®   

____________________________________________________________________
Cena celkem:     5.000,-Kč + DPH

  

Cena zahrnuje:

Výukové materiály
Realizaci školení
Knihu – „Klíč k sebepoznání metodou Structogram®“
Originál kotouč Structogram ®
Občerstvení + oběd

Termín: 31.5.2007

Místo: Praha (bude upřesněno)
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Lektor:

Milan Zajíček – autorizovaný školitel metody Structogram®

Společník a obchodní ředitel poradenské a vzdělávací společnosti
Pražská manažerská akademie, s.r.o.
Od roku 1991 pracoval postupně jako obchodní zástupce, vedoucí prodejního týmu, 
oblastní ředitel, interní trenér obchodních a manažerských dovedností, projektový 
manažer vzdělávacích aktivit, firemní poradce v oblastech budování a vedení 
prodejních týmů.

Od roku 1997 je autorizovaným školitelem metody Structogram® v ČR.

Absolventem 2 letého studia na Katedře Psychologie UK v Praze (sociálně 
psychologický výcvik).
Členem Asociace trenérů sociálně psychologického výcviku.

Externí lektor ČVÚT, Masarykova ústavu vyšších studií v programu MBA.

V rámci svého zaměření se věnuje především zpracovávání a realizaci dlouhodobých 
projektů změn zaměřených především na:

 Vytváření firemní kultury

 Vytváření strategie výběru, zapracování a adaptace nových zaměstnanců

 Budování prodejních týmů a jejich rozvoje

 Efektivní vnitrofiremní komunikaci (Vnitřní zákazník) a prozákaznickou orientaci 
(vnější zákazník)

V rámci výše uvedených aktivit se podílel na realizaci zakázek v: 
Moeller Elektrotechnika, s.r.o., Schenker, s.r.o., Profireal, a.s., Modrá Pyramida,  
stavební spořitelna KB, a.s., HHW, s.r.o, Slon, s.r.o, Staropramen a.s., Wustenrot stavební 
spořitelna, a.s., Škoda Ostrov, Young&Rubicam, IPS/Skanska, Makro ČR, Emco, s.r.o., 
Jihomoravská energetika, a.s., ABB, Metrostav, AFS-finanční poradci, Eurocapital, 
Metrostav, Benefita, a.s., Dragon Internet a.s.,  aj.


